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..par recl o dogadaju!

Premium Selling je zapravo ,self discovering” dogadaj.

Krelran je da tl pomogne da razumes da dokle god osecas probleme u
poslovanju/prodaji imas problem, a ¢iji uzrok ne znas.

Da znas, sam bl ga davno resio.

/a resavanje pravih problema je potreban ,lateralan” uvid u stvari.

Svojim ,linearnim” razmisljanjem ne mozemo dobiti uvid u drugacije stvarl.

Postoje dve vrste konferencija/poslovnih dogadaja.

Prvi je zasnovan na zanimljivim informacijama | zabbavom, all nista vise od toga. Tu
ces cutli zanimljive stvari | to ¢es | poneti sa sobom.

Drugl je zasnovan na razumevanje sebe | svojih potencijala, a u odnosu na svet kojl
te okruzuje.

Ovakvi dogadajl menjaju paradigme | postavljaju pitanje ,da i je jedina sloboda biti
slobodan od zablude?”

Citav dogadaj je koncipiran da veé od pocetka razumes zabludu u kojoj se nalazis, a
Koja tl ometa razvoj | hapredak.

Zatim tokom cCitave konferencije, bices precizno voden do licnih uvida u sebe | to sto
radis. BiCe ti postavljana | prijatna, all | neprijatna pitanja jer se jedino na taj nacin
provocira istina.

Istina Je najvecl potencijal razvoja, all za njeno dostizanje je potrebna iIskrenost |
hrabrost. Medutim, ¢im si kod mene na konferenciji, verujem da sl hrabar.

| na kraju €u te dovesti do samo analize svog ponasanja | shvatices koliko si
bogatstva ostavio nekom drugom Koji nisl uzeo jer nisi umeo. | taj podatak Ce
predstavljati tvo] potencijal za buducnost!

Sandler Premium Selling je naucna konferencija! Zasnovana je na resavanju ,studije
slucaja” kao sto se to radi | na Harvard Poslovnoj skoll sa kojom Sandler ima
stratesko partnerstvo.

Krajnji cilj ovog dogadaja jeste da razumes da su drugacije razmisljanje 1 drugacije
ponasanje osnova srece, hapretka 1 zivljenja hrabrog zivota kojl nam donosi
neslucene darove!

Dragan Vojvodic, Sandler




Prvi dan konferencije - 13. 03. 2025.
8:30 - 9:00 Reqgistracija

9:00 PRVI BLOK PREDAVANJA
* Prodaj Danas, a Savetuj Sutra! Tvoj novi nacin razmisljanja.
Sta je to §to mi urudava dostojanstvo u prodajnim razgovorima?
Dobices:
Svesnost o tome da ono sto mislis da je problem uopste | nije.
* Zasto zastareli nacin prodaje nema nikakve sanse na trzistu?
/asto se ponasas predvidivo, a onda se |jutis sto te kupcl lazu?
Naucices:
/asto s| postao predvidiv | sta treba da menjas u pristupu.
Zasto sve ono sto radite nije prirodno i protivno je zakonima ljudske prirode?

10:50 Pauza

10:45 DRUGI BLOK PREDAVANJA

« Kako mislis da dobijes posao kada pricas isto sto i ostali?
AKO se ponasas predvidivo, tako ces biti | tretiran. Da li | dalje to zelis?
Naucices:
/asto | kako kKupac treba da pochne tebe da uverava a ne ti njega!
* Da li volis da Besplatno Savetujes, a posao dobije drugi?
Slanje ponuda nije prodaja.
ZNnam da volis da pokazes pamet, ali to hrani ego, ali ne | porodicu!
Naucices:
Kako zahtev za ponudom da pretvoris u kvalifikovan sastanak.
Kako da dobijes posao pre odlaska na sastanak.

12:15 Pauza

12:30 TRECI BLOK PREDAVANJIA

 Kako na pocetku razgovora eliminisati potrazivanja?
Najboljl nacin eliminisanja potrazivanja jeste da Ih nemate.
Naucices:
Kako se naplacuje avansno | kako naplatiti zaostala potrazivanja.
* Panel diskusija sa postavljanjem pitanja. Sandler klijenti.
Kako smo resili probleme naplate?

/asto nije moguce poslovati sa svakim?

/asto Je hrabrost vazna u prodajl?
..1td.

14:00 Rucak

18:00 Cocktall Event Networking




Drugl dan konferencije - 14. 03. 2025.

9:00 PRVI BLOK PREDAVANJA
 Kako ne dati popust, a dobiti prodaju?

Popust predstavlja brojcani pokazatel] slabih uverenja!

Naucices:

MocCne dijaloge kojima Ces zadobitl prvo postovanje | tek onda prodajul.
« Kako prepoznati ,psiholoske igre*, a na koje voljno pristajete?

Kupcl Ce uciniti sve da vas emotivno uvuku u razgovor.

Naucices:

Kako da preuzmes kontrolu razgovora | ostanes emotivno Iskljucen.
10:50 Pauza

10:45 DRUGI BLOK PREDAVANJA

* Da li verujes da zasluzujes da budes placen Premium?
Ljudl Kupuju nacin kako govoris | Jaka uverenja, a ne cenu!

Naucices:

Da je Premium cena nacin Kako govoris | jJaka uverenja da ne puknes pod pritiskom.
* Ono sto mislis o sebi odreduje granicu pucanja pod pritiskom!

Profesionalna prodaja nije stvar cene vec koliko te neko postuje!

Naucices:

Kako da budes mentalnho | emotivno jak uz primenu mocnih dijaloga.
12:15 Pauza

12:30 TRECI BLOK PREDAVANJIA

* Da li uopste znas koliko novca ne zaradujes, a mogao bi?
|zlazak 1z zablude: ono sto radis dobro mozda je Ispod proseka.

Pomoci cemo ti da izracunas:
Koliko novca ne uzimas a mogao bl kada budes poceo da menjas nhacin govora |
uverenja koja kontrolisu sta govoris.

Rezime | govor za Kraj
14:00 Rucak

15:30 Dodela Sandler sertifikata




